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"Wieso meldet sich bei mir kein neuer Leser?
Ich verschenke doch jede Woche Zeitungen!”

Lieber Sonntagshandler,

diese Frage horen wir haufig von unseren ASH. Re@@lg melden Sie uns die Anzahl von BamS
und WamsS, welche Sie zu Werbezwecken verschenkimh&t drucken wir Ihnen zusatzlich
Werbeschreiben, um lhnen die Neuleserwerbung rechter zu machen. Aber bedenken Sie:

Nicht der Leser geht auf Sie zu, Sie mussen auf déeser zugehen!
(Seit wann kommt der Knochen zum Hund?)

Nachdem Sie den Leser zweimal kostenlos belietdeh, sollten Sie ihn fragen, ob er Ihren
kostenlosen Nach-Hause-Service in Anspruch nehniht®. Nur dann werden Sie mit etwas
Glick Neuleser melden kdnnen!

Wer nicht fragt, der nicht gewinnt!

Sprechen Sie mit lhrem Agenturleiter, er kann Ihnech weitere Tipps und Mittel zur Verfiigung
stellen, die es lhnen leichter machen sollen, aukr_eser zuzugehen.

Hier sehen Sie noch einmal die Argumente, um elreser zu Uberzeugen:

Der Nach-Hause-Servicest fir den Leser kostenlogKioskpreis)
-KEINE Unterschrift, d.h. KEIN Abonnement
-KEINE Kaufverpflichtung, KEINE Abnahmeverpflichtgn
-Abbestellungen oder Lieferunterbrechungen kdnnéndiich mitgeteilt werden
-Zahlungsart (bar oder Rechnung) bleibt dem Leberléssen

Damit Sie die Pramie fir den gewonnenen Neuledaaltsn, sollte der Leser jedoch die Zeitung
mindestens 16 Wochen kaufen.

Pramien flr neue Adressen

Stand Dezember 2010

am Sonntag WELTamSONNTAG

30€ 80€

Uigl Evioly bei dek Neuleserwerhung!






